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VIAJES DE NEGOCIOS EN 2025 

¿CÓMO CONTENER LA ESCALADA DE PRECIOS?

Sevilla 03 junio 2025



Acerca de Binter

o 36 años de historia, aerolínea con base en Canarias en pleno proceso de expansión.

o Transportando a más de 5.000.000 de pasajeros/año. Aerolínea española mejor 

valorada por los usuarios de TripAdvisor durante tres años consecutivos.

o Objetivo principal: asegurar la conectividad de todas las islas canarias con el mundo.

Posicionando las islas canarias como HUB para el resto de países. 

o Producto y servicio a bordo de calidad. 

o Aviones de última generación, más cómodos, más eficientes, más respetuosos con el 

medio ambiente. 





Benchmarking:

Sector Aéreo – Viajes Corporativos

4



Tendencias del Viaje Corporativo en 2025

• Incertidumbre debido al contexto 
internacional.

• Movimientos de inversión entre 
naciones.

• Fortalecimiento de destinos seguros.

• Estabilidad en la demanda de viajes.

• Altos precios por la demanda y costos.

• Crecimiento del bleisure y nómadas 
digitales.
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✓ El 62% de los directores ejecutivos prevé un aumento de los presupuestos de viaje de sus empresas este año, con la 

meta de expandirse a nuevos mercados y ampliar sus plantillas.

✓ Un 48% de las empresas españolas tiene previsto aumentar su presupuesto.

✓ Aumentar la inversión en viajes para unir a los equipos y reunirse con los clientes, además de ejecutar trabajo presencial 

esencial, tiene efectos muy positivos en los ingresos y la rentabilidad de la empresa.

✓ El 91% de los directores encuestados afirman que perderían clientes si no celebrasen reuniones en persona.

✓ El 34% de los altos directivos atribuyen un tercio del crecimiento de las ventas totales de su empresa en 2023 a los 

viajes de negocios.

✓ El estudio revela que para las pymes y empresas medianas, cada dólar invertido en viajes de negocios genera un 

incremento de 12$ en los ingresos, que resultan principalmente de la obtención de nuevos clientes.

Conclusiones del estudio: "El Valor de los Viajes de Negocios 2024”, 

*Encuestados: 2.000 empresas; 540 directores ejecutivos; 4.600 viajeros de negocios; 625 gestores

Benchmarking producto corporate - ESTUDIOS
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Requisitos del cliente Corporativo



Requisitos Corporate Binter

Conclusiones del Benchmarking - requisitos del Segmento Corporate

TARIFAS CORPORATIVAS PARA AGENCIAS

FORMAS DE PAGO: AMEX Y DINERS

ACUERDOS DE COLABORACIÓN CON TMCs

PRODUCTO PREMIUM + FLEXIBILIDAD

ANCILLARIES: FAST TRACK, SALA VIP, WIFI

ACUERDOS CORPORATIVOS PARA EMPRESAS

TARIFAS CORPORATIVAS PARA AGENCIAS

FORMAS DE PAGO: AMEX Y DINERS

ACUERDOS DE COLABORACIÓN CON TMCs

PRODUCTO PREMIUM + FLEXIBILIDAD

ANCILLARIES: FAST TRACK, SALA VIP, WIFI
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*BINTER: ATENDEMOS Y ESCUCHAMOS LAS NECESIDADES SECTORIALES ESPECÍFICAS…
Sector Público; Sports; Producciones audiovisuales; Logística; Business Travel en general..

…Y ADAPTAMOS NUESTRO PRODUCTO

ACUERDOS CORPORATIVOS PARA EMPRESAS 
ç

Confidencial
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Diseñamos nuestra Propuesta de Valor



Propuesta de Valor Confidencial

Propuesta de Valor Binter:

o Conexión con cualquier isla sin coste, y en tránsito hasta 24 horas.

o Equipos nuevos Embraer E195-2 para las rutas entre península/Baleares y Canarias con capacidad de 132 pasajeros. 

o Todos los pasajeros tendrán ventanilla o pasillo. 

o Mayor separación entre asientos (79 cms). El mayor en vuelos a Canarias.

o Aperitivo Gourmet a bordo incluido en todas las tarifas.

o Permitido bolso y equipaje de mano a bordo en todas las tarifas. A partir de la Plus, incluye además maleta facturada.

o Flexiplus, Comfort y Premium incluye Fast Track y Acceso a Sala Vip, en aquellos aeropuertos dónde esté disponibles. 

o Flexiplus, Comfort y Premium origen o destino Madrid: Permite adelantar/retrasar el vuelo de forma  gratuita en cualquier 

canal, manteniendo día de operación y trayecto original.

o Madrid: salidas y llegadas desde la T2.

o Aceptamos otros programas de fidelización* (*consultar).

Operativa diaria entre Madrid y Canarias (LPA & TFN): 16 vuelos diarios

18 aeropuertos más entre Canarias, Península y Baleares (4 nuevos aeropuertos nacionales): 

XRY, EAS, GRX, OVD, PMI, VLL, ZAZ, IBZ, LCG, MAH, PNA, RMU, SDR, VGO, VLC, ODB, LEI, BJZ

Aeropuertos Andalucía: Jerez de la Frontera, Granada, Córdoba, Almería

*Próximos a Sevilla + Badajoz

Conoce más de nosotros y nuestros productos en el siguiente link:

https://contenido.bintercanarias.com/binteragenciadeviajes

https://contenido.bintercanarias.com/binteragenciadeviajes


Reembolso gratuito

Sin penalización

Aperitivo gourmet a bordo

Entretenimiento a bordo

Bolso / mochila de mano

Equipaje de mano (8 Kg)

Basic Plus

Equipaje facturado

(1 bulto de 23 Kg)

Elección de asiento

Permite Cambios

Con penalización

FlexiPlus

Equipaje facturado

(2 bultos de 23 Kg)

Elección de asiento

Incluido asiento preferente

Cambios gratuitos

Antes de la salida del vuelo

Permite Reembolso

Con penalización o vía bono

Priority

en facturación y embarque

Comfort
Cambios gratuitos

Después de la salida del vuelo

Fast Track

Sala Vip

Premium+

Snack de bienvenida

Asiento contiguo vacío

en las 3 primeras filas

+ + + +

Vuelos Nacionales Tarifas Binter

Estructura de Tarifas Nacionales







¿Cómo segmentamos?
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o Sin umbral de gasto.

o Flexibilidad y tarifas negociadas.

o Seguimiento y soporte corporativo.

SME

Empresa con gran volumen

o Tarifas de grupo (+9 pax).

o Condiciones y release flexible.

o Sin depósito si es a través de agencia 

IATA.

o Atención especializada, call center 

propio.

o Seguimiento y soporte corporativo.

Producto MICE

o Se requiere un umbral de gasto.

o Flexibilidad y tarifas negociadas.

o Seguimiento y soporte corporativo.

o Renovación anual.

PROPUESTA DE VALOR VENTAJAS

Segmentación producto corporate

PROPUESTA DE 

VALOR
Ventajas para Clientes 

Corporativos.
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Contactos Corporate & MICE
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Corporate

Paloma Torres
Corporate Sales Manager

ptorres@bintercanarias.com

696 329 368

MICE & Sports

Jose Luis Castillo del Amo
MICE Sales Manager

jcastillo@bintercanarias.com

629 793 808

Apoyo Agencias
Soporte.corporate@bintercanarias.com

Soporte Agencias: 928 195 033 

Call center: 928 327 700 

Grupos
https://grupos.bintercanarias.com/

https://grupos.bintercanarias.com/ 

gestiongrupos@bintercanarias.com 

Teléfonos: 928 305 204 / 928 305 206

mailto:ptorres@bintercanarias.com
mailto:jcastillo@bintercanarias.com
mailto:Soporte.corporate@bintercanarias.com
https://grupos.bintercanarias.com/


¡ GRACIAS !
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